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DUYURU 
 
Sayın Üyemiz, 
 
 
Mersin TİM-TEB Girişim Evi iş birliği ile Akdeniz İhracatçı Birlikleri üye firmalarına yönelik 
TİM-TEB Girişim Evleri Genel Koordinatörü Mehmet Şöhrap Sanlı tarafından 22 Aralık 2021 
tarihi Çarşamba günü 14.00-16.00 saatleri arasında Stratejik Büyüme ve Kurumsal Gelişim 
eğitimi düzenlenecektir.  
 
Eğitim online olarak Zoom platformu üzerinden ücretsiz düzenlenecek olup, aşağıdaki link aracılığı 
ile erişilebilmektedir.  
 
Bilgilerini rica ederim.  
 
 
 
 
Canan AKTAN SARI 
Genel Sekreter V.  
 
 
 
 
Ek: Eğitim İçeriği, Konuşmacı Özgeçmişi ve Eğitim Broşürü  
 
 
Link:  
Join Zoom Meeting  
https://zoom.us/j/99164707205?pwd=a0pNakRjbzdlbHAzbE5tai9NczBEUT09  
 
Meeting ID: 991 6470 7205  
Passcode: 123456 
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Stratejik Büyüme ve Kurumsal Gelişim Eğitimi  
 
Eğitimin Amacı:   
 
Ülkemizde işletmelerin geleceğe güçlü bir şekilde ulaşması için stratejik bakış açılarını  geliştirerek 
en uygun büyüme yol haritalarını belirlemeleri gerekmektedir. Genellikle büyüme  önündeki 
engeller kurumsallaşmayı da geciktirmektedir. Bu eğitimde ülkemiz işletmelerinin  büyüme 
önündeki engellerle nasıl mücadele edeceği, kurumsal büyümeyi nasıl başaracakları  ele alınacaktır.  
 
İçerik:  
 

• Stratejik Bakış Açısı  
• Uzun Dönemli Planlama ve Yönetim İhtiyacı  
• Büyümenin Önündeki Engeller  
• Büyümenin Adımları  
• Büyüme ve Stratejik Planlama İlişkisi  
• Büyüme Stratejileri İçin İpuçları  
• Kurumsal Gelişim Yönetimi  
• Pazarlama Yönetiminde Kurumsal Gelişim  
• Üretim Yönetiminde Kurumsal Gelişim   
• Yönetim Yapısında Kurumsal Gelişim   
• Finansman Yönetiminde Kurumsal Gelişim   

 
 
Eğitmen: Mehmet Şöhrab SANLI 
Tarih: 22 Aralık 2021 Çarşamba 14.00-16.00 
Bağlantı: Zoom 
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Mehmet Ş. Sanlı – Kısa Özgeçmiş 
-Girişim Merkezi Kurucusu 

Mehmet Sanlı 1990 yılında ODTÜ Endüstri Mühendisliği bölümünden mezun olmuştur. 25 yılı aşan 
çalışma döneminde proje yönetimi, girişimcilik, iş kurma, iş planlaması, stratejik planlama, süreç 
yönetimi ve sürekli iyileştirme, kurumsallaşma, işletme yönetim yapısı geliştirme, büyüme yönetimi 
alanlarında proje tasarımı, uygulaması, danışmanlık ve eğitim hizmetleri vermiştir.  
 
1998 yılından bu yana kurucusu olduğu Girişim Eğitim ve Danışmanlık Merkezi ile işletme 
geliştirme ağırlıklı çalışmalarda yer alan Mehmet Sanlı, özellikle ülkemize uygun hizmet 
yöntemlerinin geliştirilmesi ve uygulanmasına yoğunlaşmıştır. Bu kapsamda “iş planına dayalı 
işletme yönetimi”, “süreçlerle yönetim”, “kurumsallaşma”, “stratejik pazarlama yönetimi”, 
“işletmelerde büyüme dönemi yönetimi” konularında geliştirdiği uygulama yöntemlerine dayalı 
danışmanlık ve eğitim hizmetleri vermektedir. 
 
2005 yılından bu yana Türk Ekonomi Bankası KOBİ Bankacılığı’nın stratejik yönetim 
danışmanlığını yürütmektedir. Ayrıca 2013 yılında faaliyete başlayan ve bugün 10 ilde hizmet veren 
TİM-TEB Girişim Evleri’nin proje koordinatörlüğünü üstlenmektedir. 
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